


Jumbo Markt Consument



Doelstelling
Sterke omzetgroei online versus offline verkoop



 

Strategie

Werven nieuwe online
klanten met  

‘Snel besteld,
Snel thuisbezorgd!’

Maximale media
investeringsfocus op werven

nieuwe online klanten
 
 
 

1. 2. 3.
Mobile First

 



Data:
1st & 3rd party data voor look-
a-like targeting
& Google targeting data

De juiste connectie per doelgroep
per moment is cruciaal

 Data gedreven aanpak van doelgroep identificatie tot online aankoop
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+43% post vs pre en blijvend!
> 60% van omzet komt via app88%

App gebruikers zijn
meer tevreden

Hoogste herkenning Jumbo
campagne ooit

+43%

>60%

Uitstekende business resultaten met blijvend effect
 


